Fremtidens landmand OUA i Italien SPF fylder 50
Alle tre vindere ved fremtidens land- OUA er lanceret under Danish Crown- Fredag d. 12. marts var det 50 ar siden, at
mand er andelsejere i Danish Crown. brandet i Italien. Dermed kommer SPF-selskabet kom til verden. Las om
Laes et portreet af dem i bladet. produktet helt ud til forbrugeren. virksomhedens historie og fremtid.
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Retningen
er riotio

2re andelshaver

Efter lang tids stilstand begynder de
europaiske noteringer pa grise at
flytte pa sig igen. Den dyne, som COVID-19 lagde
over markedet, er lgftet, og det er iser eksporten
ud af Europa, som giver luft til, at priserne bliver
flyttet op ad. Kreaturerne har endnu ikke faet
samme lyst, men der er en tro pa, at de ogsa vil
flytte sig, nar restriktionerne pa tvaers af Europa
lempes.

I selskabet bliver der lige nu arbejdet koncen-
treret med strategien for de naeste fem ar.
Firehjulstraekkeren - altsa 4WD-strategien -
runder de fem ar til efteraret, derfor er det

tid til et hovedeftersyn, s vi kan fortszette
den positive udvikling.

Det er for tidligt at ga ind i hvilke handtag, der
skal rykkes i, men jeg kan konstatere, at der
ikke er tegn pa maethed efter de gode resultater
sidste ar - tvaertimod. Der er masser af energi
og mod pa mere i organisationen. Retningen er
allerede sat, men hvor kraefterne skal legges for
at fortsatte udviklingen af Danish Crown i den
kommende femars periode, bliver der arbejdet
pa i disse maneder.

I Tyskland kaempede de lengere med en
udbudspukkel af slagtegrise efter udbruddet
af afrikansk svinepest. Puklen er vaek nu, og
det har lynhurtigt ndret markedet. Vi har

dog stadig konkurrencekraften i behold takket
vaere en steerk drift i alle dele af forretningen.
Det er med til at sikre, at vi fortsat kan holde et
forspring til det europeiske indeks.

Det er ikke kun pa det tyske marked, at mang-
den af grise til slagtning er blevet mindre. En
stor indsats af vores medarbejdere pa slagterier-
ne og de chaufferer, som henter vores grise, gor,

il

Der er god
interesse
for at blive
en del af
Danish
Crown.
Vores selskab
preesterer
godt o9 vi har
loftet vores
service til
andelsejerne.
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at vi har indhentet de over 300.000 grise, vi
var bagud efter jul og er begyndt at fremrykke
op mod pasken.

Derfor har vi i bestyrelsen nu valgt at fjerne
leverancekvoterne og dbne ventelisten for nye
andelsejere. Vi har gget vores kapacitet for at
sikre slagtningen af danske grise, og det betyder,
at vi nu kan byde nye andelsejere velkommen i
vores selskab.

Der er god interesse for at blive en del af Danish
Crown. Vores selskab praesterer godt, og vi har
lgftet vores service til andelsejerne - bade pa
daglig basis og gennem de tilbud, som vores
Ejerservice-afdeling ligger inde med i form af
radgivning og digitale tilbud, der bliver ved med
at udvikle sig.

Vi star med andre ord et godt sted. Nu handler
det om at holde fast og fortsaette udviklingen,
sa vi ogsa fremadrettet vil se gode resultater,

ndr markederne for alvor abner igen.

Med venlig hilsen

ol Bedhapt—

Erik Bredholt, formand i Danish Crown
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Danish Crown
Porks eksport-
afdeling har fokus
pa at skabe verdi
af baeredygtig-
hedsarbejdet.
Derfor er alle
selgere pa kursus
i kernebudska-
berne.
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Dansk Kalv har
faet et nyt kon-
cept, der hedder
Hjertekalv, og det
er blevet lance-
ret pa nemlig.
com. Her er de to
hjerter i Statens
Dyrevelfaerds-
meerke i fokus.
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Da Danish Crown
Beef i Husum
blev ramt af
COVID-19 ryk-
kede folk fra
Pork-slagteriet

i Essen hurtigt

til undsaetning.
Dermed blev pro-
blemet lgst som
faelles koncern.
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Efter neesten et halvt dr med stop for indmeldelse
af nye griseandelsejere begynder Danish Crown
nu at kontakte de forste landmeend pd ventelisten, sd
de kan blive andelsejere og begynde at levere grise.

Velkommen
til de forste
landmand

fra venteliste

Tekst: Jens Hansen / Foto: Red Star
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apaciteten pa Danish Crowns slagte-
rier er nu pa et niveau, hvor bestyrel-
sen vurderer det forsvarligt at byde
nye andelsejere velkommen, uden
at det vil pavirke muligheden for at servicere de
ovrige andelsejere naevneverdigt.

- Der er leveret en fantastisk indsats det sidste
halve ar. Sarligt de chauffarer, der henter grisene,
og medarbejderne pa slagterierne har virkelig
gjort en forskel i bestraebelserne pa at indhente
det, vi var bagud. Derfor kan vi nu fremrykke
grise inden pasken, og sa mener vi ogsa, det er
forsvarligt at tage de forste nye andelshavere

ind fra ventelisten, siger Erik Bredholt, der er
bestyrelsesformand i Danish Crown.

Det var et stigende pres pa slagtekapaciteten,
der i starten af oktober fik Danish Crown til at

indfere en midlertidig venteliste for optagelse
af nye griseandelsejere. Tilferslerne af grise var
allerede stigende inden udbruddet af afrikansk
svinepest i Tyskland, og samtidig pavirkede
omfattende forholdsregler mod COVID-19
slagtekapaciteten i negativ retning.

Med udsigt til endnu flere grise til slagtning
valgte Danish Crowns bestyrelse at fokusere pa
at opretholde en god service for den eksisterende
ejerkreds og samtidig oprette en midlertidig
venteliste for nye andelsejere. Sidelgbende

blev der sat ind for at lafte slagtekapaciteten

pa koncernens danske slagterier.

- Udefra set kan det virke som en simpel
opgave at slagte flere grise, men siden sidste
forar er kapaciteten reelt lgftet markant.
Det er altsa over 200 ekstra afthentninger af
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Horsens og de avrige
slagterier skal snart
tage imod grise fra
de andelshavere, som
har staet pa Danish
Crowns venteliste.

I forste omgang hvad
der svarer til 5-7.000
grise om ugen.
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grise hos andelsejerne hver uge, og der er ansat
over 500 nye medarbejdere pa slagterierne for
at lase opgaven. Lige efter jul var vi mere end en
uge bagud med slagtningen, men nu er de over
300.000 grise indhentet. Det er meget tilfreds-
stillende, siger Erik Bredholt.

Status lige nu er, at der er mere end 70 land-
meend pa venteliste med en arlig produktion af
over 700.000 slagtegrise. I forste omgang abnes
der for nye andelshavere svarende til leverancer
pa 5000-7000 grise om ugen eller mellem
250.000 og 350.000 grise pa arsbasis.

- Vi vil gerne tage ansvar, og vi haber forholdsvis
hurtigt at kunne tage endnu flere ind, men det
skal ske i et tempo, sa det ikke gér ud over vores
evne til at servicere de nuvaerende andelsejere.
Samtidig er vi optaget af at sikre plads til de

il

Siden sidste
forar er
kapaciteten
reelt loftet
markant.

n

landmeend, der har planer om eller er i gang
med at bygge nye stalde til slagtegrise, sa de
kan begynde at levere, sa snart de nye stalde
star klar, siger Erik Bredholt.

Som udgangspunkt bliver nye andelsejere opta-
get efter dato for, hvornar de skriftligt tilkende-
gav gnske om at blive andelsejer i Danish Crown.
Danish Crown - bestyrelsen har dog vedtaget at
prioritere optagelse af de landmand, som pabe-
gynder eller allerede er ved at bygge nye stalde.

Danish Crown vil i de kommende dage kontakte
alle, der er optaget pa ventelisten, sa de er
opdaterede pa udsigten til at kunne begynde at
levere grise til Danish Crown. e
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Tekst: Daniel Winther Pedersen / Foto: Morten Fauerby

Undervisning skal oore saloere
skarpe pa baredygtiohed

Danish Crown Pork vil veere i front pd at fortcelle og formidle om beeredygtige initiativer over for
kunderne, sd de kan udnytte den forventede voksende eftersporgsel fra kunderne i fremtiden.

et er Danish Crowns helt store
mission at kunne producere ked
klimaneutralt i 2050, og det betyder,
at hele koncernen og andelsejerne
hver dag keemper for at blive mere baredygtige.

Den indsats skal selvfelgelig styrke

Danish Crown og skabe vardi, nar der snakkes
med og salges til kunder. Derfor har Danish
Crown Pork besluttet at sende alle szlgere pa
kursus i de baredygtighedsinitiativer, som er i
gang i koncernen, sa de er klaedt godt pa til at
videreformidle dem til kunderne.

- Vores baredygtige tiltag og vores vej mod at
komme til at producere klimaneutralt er et stort
vaerdiskabende salgsargument, og det skal vi
vere skarpe pa og vare gode til at bruge. Baere-
dygtighed kan hurtigt blive teknisk, og derfor er
det vigtigt, at vi far givet vores salgere den viden
og de redskaber, de har brug for, nar de har
dialogerne med kunderne, siger Lars Albertsen,
eksportdirekter i Danish Crown Pork.

Morgendagens agenda

Selvom bzeredygtig fodevareproduktion fylder
meget i Danish Crown, er det ikke alle steder i
verden, at det er lige hgjt pd dagsordenen.

Men undervisningen af selgerne i Danish Crown
Pork er vigtig for at have fgrertrgjen pd omradet
i takt med, at baeredygtigshed kommer til at fylde
mere og mere hos kunderne verden over.

- Det er isaer i USA og Vesteuropa, hvor der er
meget fokus pa baeredygtighed allerede. Det

er blandt andet de store keeder i England, som vi-
ser interesse for det, og vi ser ogsa starre interesse
i f.eks. Tyskland. Vi er dog helt sikre p3, at fokus
pa baeredygtig kedproduktion bliver stort i frem-
tiden, og derfor er det vigtigt for os, at vi allerede
nu bliver skarpe pa omradet og kan drage fordel
af det fremadrettet, siger Lars Albertsen.

T

Det er ikke forste gang,

at

eksportafdelingen

har arbejdet med
baredygtighed. Her

er

det et foto fra et

tidligere seminar.
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Det er iscer
i USA o9

Vesteuropa,

hvor der
er meget
fokus pad

bceredydtio-

hed.
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Skal blive trygge i at snakke baredygtighed
Undervisningen foregar i sessioner. Fire ses-
sioner til hver medarbejder i fire forskellige
baeredygtighedsemner.

Det er Inge Marstrand Kristensen, senior manager
i Strategi i Danish Crown Pork, der har planlagt
og afholder sessionerne med stor hjelp fra EHS
& Sustainability-holdet, som har vaeret inde og
bidrage med indhold til hvert af de fire omrader.

Inge Marstrand Kristensen forklarer, at de fire
sessioner i bund og grund skal veere med til at
leere s@lgerne et sprog om beeredygtighed, hvor
de er trygge og sikre i de vendinger, udtryk og
fakta, de bruger over for kunderne.

- Vi kerte sessionerne som pilotprojekt med
vores managing directors i Danish Crown

Pork. De har varet igennem nu, og om fa uger
begynder vi at kere resten af selgerne igennem.
En stor del af Danish Crown Porks kontaktflade
med kunderne er selgerne. De er dermed med
til at tegne Danish Crown udadtil. Derfor er det
meget vigtigt, at de forstar, at de repraesenterer
en virksomhed, hvor strategien i hgj grad hand-
ler om beredygtighed, men de har ogsa brug for
at blive kleedt ordentligt p3, fordi det kan veere
indviklet at forstd og videreformidle, siger Inge
Marstrand Kristensen. e



Fremtidens

Tekst: Aske Gott Sarensen

landmand leverer
til Danish Crown

Den virtuelle konference Agroweb kdrede Fremtidens
Landmand indenfor de tre kategorier beeredygtighed,

teknologi og afscetning, og alle tre vindere er

andelsejere ved Danish Crown.

a Landbrugsmedierne afholdte den
digitale konference Agroweb, skulle
fremtidens landmand kares.

Her var kategorierne baredygtighed, teknologi og
afsatning, og vinderne blev henholdsvis Michael
Bundgaard, Klitgaard Agro, Hans Sgrensen,
Kaerbygard og Carsten Rgnde, Trige Vestermglle
@kologi - alle tre andelsejere ved Danish Crown.

Det var direkter Anne Ahrnung i Landbrug
& Fadevarer, der stod for at uddele prisen, og
om de tre sagde hun:

- Det er dygtige og driftige landmand, der
er med til at skabe vaekst og ggre landbruget
bedre. Det er tre landmeend, der virkelig ter.

Pa de neeste sider i bladet kan du leese mere
om hver enkelt af dem.

Fremtidens landmand

Teknologiprisen

« Prisen gives til en landmand, der har
udviklet sin eksisterende virksomhed via
et teknologisk spring, som optimerer og
udvikler forretningsmodellen.

Afsatningsprisen

« Prisen gives til en landmand, der enten alene
eller i samarbejde med andre har succes med
nye afsaetningsmuligheder. Det kan bade
vere et eksisterende eller nyt produkt, som
afsattes via en eller flere nye salgskanaler.

Bzredygtighedsprisen

« Prisen gives til en landmand, der har udviklet
og ivaerksat et eller flere baeredygtige initia-
tiver i virksomheden og dermed styrket den
okonomiske bundlinje. ®
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Det er dygtige
09 driftidge
landmeend,
der er med
til at skabe
vekst 09 dore
landbruget
bedre.
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Michael Bundgaard blev i slutningen af januar kdret som fremtidens landmand indenfor beere-
dygtighed, og han peger scerligt pd metoderne bag conservation agriculture som en mdde, hvorpd
dansk landbrug kan nd det ambitigse klimamdl og forsat veere en sund forretning i fremtiden.

Fremtidens landmand:

Vi skal behandle jorden, som
vi behandler dyrene

Tekst: Martin Christensen
Foto: Claus Petersen

egrebet baredygtighed opstod i 1987
i en FN-rapport og kan deles op i tre
grupper: det sociale, det miljgmaessige
og det gkonomiske.

Det er med de tre elementer i baghovedet, at
Michael Bundgaard, andelsejer i Danish Crown
og medejer af Klitgaard Agro, er gaet til landbru-
gets klima- og miljgudfordringer, og det kastede
i slutningen af januar en karing som fremtidens
landmand indenfor baeredygtighed af sig. Prisen
vandt han blandt andet, fordi han har formaet
at indfere adskillige beeredygtige initiativer, som
0gsa har styrket bundlinjen.

- Jeg synes ofte, at man i brugen af begrebet
bzredygtighed glemmer den gkonomiske prae-
mis. Et tiltag kan vare nok sa godt for miljget
og klimaet, men hvis der ikke er en gkonomisk
realisme i tiltaget, sa er det ikke leengere bare-
dygtigt, fordi det jo sa ikke er noget, vi kan gare
over 10-20 ér, siger Michael Bundgaard.

Fokusset er under jorden

Michael Bundgaard ejer Klitgaard Agro sammen
med sin far, og til sammen leverer de arligt
120.000 slagtegrise til Danish Crown og driver
2.000 hektar med korn, raps, hestebgnner og
oraesfrg. Derudover har de ogsa fem vindmeller
og 2 biogasanlaeg.

Selvom der er et stort fokus pa at gare grise-
produktionen sa baredygtig som muligt, sa har
Michael Bundgaard et sarligt fokus pa, hvad der
sker under overfladen pa markerne.

- Vi kan og skal blive bedre i staldene. Men der,
hvor jeg lige nu ser det sterste potentiale for

at gore en forskel, er i markerne. Jeg er blevet
meget inspireret af de amerikanske bgnders
fokus pa, hvad der under overfladen, og derfor
tror jeg meget pa principperne bag conservation
agriculture (CA), fordi jeg mener, de er en del af
ngglen til at na vores baredygtishedsmal, siger
Michael Bundgaard.

Levende plov og harve

CA bygger pa principperne om, at man ikke
plgjer eller harver jorden, og at den er tildekket
af en afgrede, eftergrade eller afgraderester aret
rundt. Pa den mdde forstyrrer man jorden mini-
malt, og det giver baeredygtige resultater.

- Jeg plejer at sige, at min harve og plov er blevet
levende, fordi jeg nu har orme, biller og andre
mikroorganismer, som kan klare det arbejde,

og de gor det endda gratis. Det er et fantastisk
syn, nar man med en spade vender lidt jord op,
og det sa vrimler med liv, eller nar der letter
2000 steare fra marken, fordi det er blevet et
spisekammer for dem. Jeg har endnu ikke faet et
godt argument fra andre for, hvorfor jeg skulle
bearbejde jorden, nar den bliver sa modtagelig
overfor fre med denne metode. Vi skal blive
bedre til at behandle vores jord lige sa godt, som
vi behandler vores dyr, siger Michael Bundgaard.

I dag bliver cirka 90 pct. af markerne i Klitgaard
Agro behandlet ud fra principperne bag CA.
Udover at gge dyrelivet og faunaen i marken, sa
holder jorden ogsa meget bedre pa kulstoffet og
optager det bedre. En sideeffekt af de konstant
daekkede marker er ogsa, at der ikke blevet
sprejtet mod insekter de sidste to ar.

Michael Bundgaard
dyrker sine marker
efter CA-principperne,
som blandt andet
betyder, at jorden
ikke plgjes eller
harves.




Plads til den vilde natur

Generelt gar Michael Bundgaard meget op i, at
naturen kan leve side om side med landbruget.
Det forsgger han at opna ved blandt andet at
laegge dele af marker om til vild natur, hvor det
ikke kan betale sig at have markbrug. Det giver
plads til dyreliv og vild natur, men det giver ogsa
mening i kroner og are.

- Jeg har en mark, der var 308 meter bred, og fordi
jeg kgrer med 30 meter maskiner, sa kerte jeg
med et stort overlap pa de sidste 8 meter og karte
uden formal retur igen. Det tabte jeg penge pa,
og det samme var tilfaeldet mange andre steder. I
eksemplet stoppede jeg marken efter 300 meter
og lagde resten sammen med det eksisterende
leehegn, og nu kan man spotte smavildt dér fra
tid til anden. Det er tankevakkende, hvor mange
af os, der bare har kert disse overlap i flere artier
og tabt penge pa det, siger Michael Bundgaard.

B=redygtighed i fremtiden

Eksemplet med at leegge dele af marker om til
CA-principper er ifglge Michael Bundgaard gode
eksempler pa, hvordan gkonomi og miljg kan
og skal ga hand i hand, hvis der skal vere tale
om beeredygtighed. Et andet eksempel, han tror
meget pa, er droneteknologi.
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Dansk
landbrug har
udfordringer,

vi skal have
last, 09 det
kommer
til at kreeve
forandringer.
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- Jeg har netop investeret i to dronefirmaer, fordi
undersggelser viser, at vi i naer fremtid med
droners malinger af markens klorofylindhold
kan begynde at tilpasse meget ngje, hvor meget
gedning og andet behandling, der skal laves pa
bestemte omrader. Med droner vil vi ogsa kunne
lave spotsprgjtning helt ned pa 3x3 meter. Det
vil senke forbruget af kemi markant - det er
godt for miljget, og landmanden vil faktisk ogsa
kunne spare penge i de fleste tilfelde. Det er da
baeredygtigt, smiler Michael Bundgaard.

Hos Klitgaard Agro er man generelt meget
optimistisk pa dansk landbrugs vegne. Der er
en steerk tro p3, at erhvervet kan finde den
bzeredygtige vej, der opfylder kravene til miljo
og klima - uden at det behgver at temme pen-
gepungen.

- Dansk landbrug har udfordringer, vi skal have
last, og det kommer til at kraeve forandringer.
Men jeg og hele holdet hos Klitgaard Agro tror
P4, at vi kan, hvis ikke alle, sa opna rigtig mange
af malene ved at teenke ud af boksen og sla os
sammen for at finde de bedste lasninger ved at
leere af hinanden og omverdenen. Og det skal
ikke koste det hvide ud af gjnene, for sa er det jo
ikke baeredygtigt, slutter Michael Bundgaard. e
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Fremtidens landmand:
Hvid landrace til
oastronomien

Leverandor til Friland @kologi, Carsten Rende, producerer udover 2.600 slagtegrise
ogsd en mindre meengde bevaringsveerdige grise af hvid landrace anno 1970.
Han er kdret til Fremtidens landmand i kategorien afscetning.

Tekst: Kasper Frank
Foto: LandbrugsMedierne

ed ca. 85 slagtegrise om aret er

Carsten Rendes bevaringsverdige

besatning af hvid landrace anno

1970 en lille del af Frilands sam-
lede volumen. Ikke desto mindre er det lykkedes
at finde kebere til grisene, der blandt andet er
kendetegnede ved en hgjere fedtmarmorering
end man kender fra den klassiske danske slagte-
oris anno 2021.

Til at begynde med inviterede Carsten kokke fra
respekterede restauranter ud pa garden, der lig-
ger ca. 15 kilometer fra Aarhus centrum, og det
blev starten pa en helt anden afsatningsform
end den traditionelle.

- Kokkene kan komme og plukke lidt grent-
sager, lidt hyldeblomster i hegnet eller baer
og hvad der nu er fremme. Nar de ser det
oronne hg i laden, som keer og grise far,
bliver de inspirerede og keber ogsa noget
af det. De dygtige kokke er vilde med gode
ravarer, Carsten Rgnde.

Friland formidler afsztningen

Selvom det er den alternative afsaetningsform,
der har veeret udslagsgivende i forhold til prisen
“fremtidens landmand”, sa har Carsten Rgnde
ogsa en besatning med gkologiske slagtegrise,
hvor han arligt leverer 2.600 grise til Friland
@kologi-konceptet.

il

Dereren
rigtis sod
historie at

kommunikere
omKkring
produktet.
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- Friland aftager de almindelige, gkologiske
grise, men de er ogsa formidler af kadet fra de
bevaringsvardige grise og kreaturer, som vi har
pa garden. Det er jo en lille virksomhed jeg dri-
ver, og der er rigtig meget arbejde med at skulle
slagte, levere osv, sa det er en fordel, at Friland
star for den del af arbejdet, siger han.

Frilands direkter Claus Hein er ogsa rigtig glad
for bade den positive eksponering og service,
som Friland kan give til de foodservice-kunder,
der gerne vil have lidt ekstra i forhold til almin-
delig gkologi og frilands-produktion.

- Det betyder meget for Friland, som en un-
derstattelse af den afseetning vi har i forvejen.
Der er en rigtig god historie at kommunikere
omkring produktet, bade pa den avlsmaessige
side men ogsa i forhold til spiseoplevelsen, som
bade kunder, kokke og en lang rakke af vores
foodservice-kunder gar meget op i, siger Claus
Hein, der er direkter i Friland. @



Fremtidens Landmand indenfor teknologi blev Hans Sorensen
fra Keerbygdrd ved Kerteminde. Han bruger teknologi til at gore
sit arbejde i marken endnu skarpere.

Fremtidens landmand:
Pracisionsudstyr giver bade
besparelser o9 bedre miljo

Tekst: Aske Gott Sarensen / Foto: Frederik Thaleitzer

lle markmaskiner pa Keerbygard

nordvest for Kerteminde er udstyret

med pracisionsudstyr, som sikrer, at

Hans Serensen og hans medarbejdere
far det maksimale udbytte ud af deres arbejde i
marken. For Hans Serensen er der flere grunde
til at blive mere praecis - udover det sjove i
teknikken sparer han ogsa kemikalier og far
mere ud af ressourcerne.

- Vi far en bedre ensartethed pa markerne og

et stgrre udbytte pa sigt. Samtidig kan vi ogsa
spare omkring halvdelen pa nogle af kemikalier-
ne, og man kan med ro i sindet sige, at man gar
noget for naturen og biodiversiteten. Vi har altid
arbejdet meget med vildtpleje, blomsterstriber
og vildtstriber, siger han.

Det store fokus pa precision sikrede Hans
Serensen titlen som arets landmand indenfor
teknologi ved Agroweb, og selvom han praeci-
serer, at mange Kkolleger er mindst lige sa langt
som ham, sa er han glad for roserne.

- Vi havde ikke set den komme, for jeg mener
ikke, vi gor meget anderledes end mange af
kollegerne. Vi satter tingene i system og bruger
veerktgjerne over det hele, og nar vi bruger eksem-
pelvis straforkorter, sa tager vi beslutningsstatte-
veaerktgjer fra iseer SEGES indover sammen med
konsulenten, sa vi hele tiden ser, hvor vi kan spare.

il

Vi skabte
ogsd et
miljo for
naturen,
inden det
blev en
dagsorden.
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Pa Kaerbygard dyrkes der 540 ha. med mange
specialafgrgder, byg, hvede og raps. Derudover
leveres der 14.000 slagtegrise til Danish Crown.
Arbejdet med praecisionslandbrug begyndte i
2010 med at fa markeret markerne op, og siden-
hen er der bygget pa. Selvom den ggede pracisi-
on passer i tidsandens baredygtighedsfokus, sa
er det ikke det afgarende for Hans Sgrensen.

- Vi udnytter vores ressourcer bedst muligt og
lader det andet fa fred, og det har vi egentlig
gjort i mange ar, sa det er ikke beeredygtigheden,
der spiller en stor rolle. Vi skabte ogsa et miljg
for naturen, inden det blev en dagsorden, og vi
har altid teenkt over, hvordan vi har brugt vores
ressourcer, siger Hans Sgrensen. @
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Tekst: Aske Gott Sarensen / Foto: SPF Danmark

SPF fejrer
50-ars jubilaeum

Fredag den 12. marts var det 50 dr siden, at Danske Slagterier oprettede SPF-organisationen.
Det udviklede sig fra et sundhedssystem, som i de forste dr havde delte opfattelser blandt
griseproducenter, til at blive banebrydende for udviklingen af den samlede

konkurrencedygtighed i dansk griseproduktion.

anske Slagterier tog tilbage 1971

initiativ til oprettelse af SPF, som

et system der skulle minimere de

sygdomsmaessige produktionspro-
blemer i dansk griseproduktion. Filosofien var
etablering af et abent sundhedssystem med
lukkede produktionssystemer og fuld smittebe-
skyttelse i alle led.

I dag har SPF-Danmark udviklet sig til en daglig
driftsplanleegning af ca. 200 grisebiler, hvoraf
148 lastbiler ejes af SPF-Danmark, og virksom-
heden beskaftiger 240 medarbejdere. Ifalge
Jens Kongensholm, der er adm. direkter i

SPF -Danmark, er der flere grunde til, at SPF har
udviklet sig til en konkurrencedygtig virksom-
hed i branchen, men én grund fremhaver han
som helt central.

- Det er uden tvivl vores medarbejdere, som er
grunden til, at vi kan fejre 50-ars jubileeum. Vi har
rigtiod mange dygtige ansatte med lang ancienni-
tet, som hver eneste dag arbejder fleksibelt med
omsatning af smagrise og transport af slagtegrise
og seer. Sammen med vores loyale kunder udger
de fundamentet i vores forretning, siger han.

SPF star i dag som en af de virksomheder, der har
klaret sig igennem en enorm strukturtilpasning i
branchen. Tilbage i 2005 var der eksempelvis over
125 vognmaend indenfor slagtegrisetransport, og
pa nuvarende tidspunket har Danish Crown blot
fem tilknyttede transporterer tilbage.

- Vi er selvfglgelig stolte over, at vi har kunnet
sikre den lgbende konkurrencedygtighed i
virksomheden. Vores stgrste dyd har varet at
levere kvalitet og god service til vores ejere og
kunder, uanset om det gelder slagtegrise, sger,
smagrise eller avlsgrise, og det har for mig at
se vaeret afgerende, siger Jens Kongensholm.

Labende udvikling

Gennem arene har SPF taget nogle ryk, som
ifelge Jens Kongensholm har gjort, at virksom-
heden har en unik position i markedet. Farst
gennem det store arbejde med at fa land-
maendene til at kebe grise med kendt sundheds-
status og efterfalgende vedligeholde sundheden
gennem sterke og konsekvente smittebeskyt-

SPF-Danmark i tal

« 75vogne i Dansk Grisetransport

+ 3transporterer tilknyttet i Centralplan-
legningen

« 66 SPF-vogne
» 180 Chaufferer

+ 10 mio. smagrise omsatte/transporteret
Transport af 200.000 avlsgrise

» 6,6 mio. korte slagtegrise
 Leveringsprocent 999 %

+ Transportegnethed 0,0047 promille

I dag har 80 pct.
af danske soholdere
SPF-status.
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telsesregler beskrevet i SPF-systemet. Sund-
hedssystemet har gennem arene veret med
til at underbygge den vedholdende udvikling
af et sterkt avlssystem i Danmark.

Derudover er der kerslen af slagtegrise, som
kom til i 2005, og som passede som fod i
hose, da Danish Crown tre ar senere overtog
majoritetsejerskabet i virksomheden.

- Korslen af slagtegrise fylder omkring halv-
delen af vores forretning i dag, og den kontake,
vi har med andelsejerne, giver en naturlig
ambition om at gere det godt hver eneste

dag uanset, om det geelder transport af
slagtegrise, sger, smagrise eller avlsgrise.

il

Vi er selvfol-
oelig stolte
over, at vi har
kunnet sikre
den lobende
konkurrence-
dydtidghed.
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Sadan fejres jubilxet

I forste omgang skulle jubilaeet vaere
fejret pa Drejervej i Vejen, hvor der
var planlagt Abent Hus. I stedet er der
blevet produceret en jubileeumsfilm til

medarbejdere og kunder, og derudover
vil andelsejere og kunder ogsa opleve, at
det bliver markeret gennem uddeling af
"corona-venlige” chokolader ved stald-
dgren i et par uger omkring jubilaeet.

e

Transporten af slagtegrise kom til i 2005 og
fylder i dag ca. halvdelen af SPF's forretning.

En af de medarbejdere, der har set meget af
udviklingen i SPF, er Henrik Ringskeer, der er
director, logistics. Han har vaeret med siden
december 1992, og han peger pa nogle klare
grunde til, at SPF stadig star staerkt i dag.

- Hele kulturen er stadig gennemsyret af de
oprindelige vaerdier om, at vi ikke ma ga pa
kompromis med renggring og kvalitet. Det
er hygiejne, pracision og ordentlighed, og
den kultur kom med over i slagtegrisetrans-
porten, da den blev startet op i 2005.

Taettere pa koncernen

Da Danish Crown i 2015 overtog det fulde
ejerskab af SPF, havde virksomheden varet
en del af samarbejdet i koncernen, og nar
Jens Kongensholm kigger pa fremtiden, sa er
det ogsa her, der er spendende perspektiver.

- Vi kigger meget pa veerdikaedeoptimering. Lige
nu er vi ved at udvikle et tzettere samarbejde med
Danish Crowns slagteri i Essen, hvor vi placerer
os strategisk med et tettere samarbejde, sa vi
kender de omszttere, der hjzelper slagteriets
leverandgrer. Dermed skaber vores eksportarbejde
vardi for Danish Crowns ejere, fordi det skaber
synergier for virksomheden.

- Derudover er vi ogsa i gang med et samarbejde
med Sokolow, hvor vi leverer 150.000 grise til
deres leverandgrer, og dermed gavner det ogsa
vores ejere og veerdikaeden, selvom grisene
kommer ud af landet. ®
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SPF’s historie

\’W___ —

_ 1
TH'f-‘ |

£JTRUP 61 i\ O\ L
i

©00000000000000000000000000000000000000000000000
.

1971:

SPF-Organisationen etableres under
Danske Slagterier som et sundheds-
system til dansk svineproduktion.
Planen var at holde besatningerne
fri for nogle vaesentligste specifikke
sygdomme (Specifik Patogen Fri).

I forste omgang i avlspyramiden.
Senere udbredes systemet til pro-
duktionsbesatningerne.

1986:

Organisationen flytter fra det
davarende hovedkontor pa
Axelborg til det nuvaerende

i Vejen og @ndrer navn til
SPE-Selskabet. Derudover
findes der filialer i Roskilde,
Vodskov og Kjellerup, som
senere ogsd samles i Vejen.
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1990:

Avlssystemet omlaegges fra primarstationer til nu at ligge direkte ved avlerne.
Det gav mulighed for afprevning og registrering af langt flere dyr og satte for
alvor gang i avlsfremgangen.



2000:

SPF-systemet liberaliseres, og der gives
bred adgang for @vrige omsattere og
transportgrer af SPF-grise. SPF Danmark
oprettes som paraplyorganisation for
SPF-Selskabet og SPF-Sundheds-
styringen (SPF-SusS).

2016:

Danish Crown over-
tager Ticans ejerandel
af SPF-Danmark (10%).

2017:

Avlsforretningen
DanAvl bliver
solgt fra.

2018:

Centralplanlaegningen
etableres i Vejen og
omfatter alt transport

af slagtegrise til Danish
Crowns slagterier med
undtagelse af Bornholm.

2005:

SPF-Danmark begynder at
kare slagtegrise og sger til
Danish Crowns slagterier
under Dansk Grisetransport.
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2007:

SPF-Danmark
begynder at kere
slagtegrise til
Tican under Dansk
Grisetransport.

ececccccccce

2008:

I forbindelse med nedlaeggelsen af Danske
Slagterier overdrages SPF-Selskabet til Tican
og Danish Crown i et P/S. Dette sker under
navnet SPF-Danmark. SPF-SuS overdrages
samtidig til L&F.

2021:

Driftsaktiviteterne har udviklet
sig til daglig planleegning af ca.
200 grisebiler, hvoraf 145 ejes

af SPF-Danmark. Den samlede
omsetnings- og transport-
mangde af smagrise, avlsgrise
og slagtegrise udger ca. 15,5 mio.
pa arsbasis.
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Act as one-samarbejde
hjalp til lesning af
COVID-19-situation i Husum

Danish Crown Pork i Essen var hurtige til at hjeelpe Danish Crown Beef, da der kom et
COVID-19-udbrud pd slagteriet. Ivan Schmidt, produktionsdirektor i Danish Crown Beef,
glceder sig over hjelpen og hdber pd mere samarbejde pa tveers i fremtiden.

Tekst: Daniel Winther Pedersen

begyndelsen af februar blev Danish

Crown Beefs slagteri i Husum ramt af et

sterre COVID-19-udbrud, som ferte til, at

slagteriet matte lukke ned. Det betad, at
der skulle reageres hurtigt for at tage hand om
situationen og fa lagt en plan.

Men i stedet for selv at opfinde den dybe tallerken
til at handtere sadan en situation, blev der i
bedste Act as one-stil kaldt pa hjelp hos Danish
Crown Pork i Essen, som tidligere har handteret
COVID-19-tilfeelde pa deres slagteri.

- Da vi blev ramt af COVID-19-udbruddet i Husum,
gik vi med det samme i dialog med myndigheder-
ne omKkring det. Det var Kklart, at vi skulle handtere
situationen hurtigt, sa vi undgik flere smittede, og
sa vi igen kunne abne fabrikken. Vi vidste, at de i
Essen havde lavet en masse af det arbejde, vi nu
stod overfor, sa vi ringede til dem, og dagen efter
var de i Husum for at hjaelpe, siger Ivan Schmidt.

Havde en plan lynhurtigt

Det var Andreas Rode, som er fabrikschef pa
Danish Crown Porks slagteri i Essen, der blev
kontaktet for at yde assistance i Husum. Andreas
Rode ville selvfglgelig gerne hjzelpe kollegaerne
i Danish Crown Beef og sendte derfor Niklas
Riemer afsted til Husum dagen efter.

Niklas Riemer er QS leader pa slagteriet i Essen,
og han havde erfaring med at lave de processer,
som de skulle isgennem i Husum.

- Det handler om hurtigt at fa lavet hygiejnekon-
cepter og en plan for, hvordan sadan en situation
skal lgses. Det havde vi provet i Essen, hvor Nik-
las var primus motor i det, siger Andreas Rode.
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Vi har
sd mange
dydtide
kolledaeri
koncernen, at
muligheden
for, at nogle
har staeti
den samme
situation
som én selv
er stor.
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Niklas Riemer blev i Husum i to dage, indtil der
var styr pa planerne, og de tyske myndigheder
var tilfredse. Andreas Rode glaeder sig over, at

de kunne hjzlpe Danish Crown Beef, fordi det
styrker koncernen, ndr der samarbejdes pa tvaers.

- Det er jo en del af vores koncernstrategi, Act

as one, og det er fantastisk, at vi kan ga ind og
hjelpe. Der er ingen grund til, at Danish Crown
Beef skal gennemga det samme og finde lgsnin-
gerne, nar vi allerede havde fundet dem. )Jeg tror,
at det netop er de her samarbejder pa tvars, som
kan styrke Danish Crown-koncernen i forhold til
vores konkurrenter, siger Andreas Rode.

Hurtig genabning

I Danish Crown Beef er man naturligvis glade for
den hurtige hjalp, som de fik fra Danish Crown
Porks slagteri i Essen.

- Niklas Riemer var sammen med vores krisestab
i Husum med til mgderne med sundhedsmyndig-
hederne, og vi fik hurtigt justeret vores planer til,
sa de virkede, og sa myndighederne var tilfredse.
Vi lavede samtidig mange tiltag bade inden for
og uden for fabrikken. Vi fik meget hurtigt den
rigtige plan pa plads, siger Ivan Schmidt.

Han glader sig ogsa over, at det kan give sa godt
et udbytte, nar man bruger hinanden pa tvers af
forretningsenheder.

- Den her situation er jo i bund og grund et
godt eksempel pa, at der findes fantastiske
muligheder pa tveers i koncernen, og at det er
en keempe styrke, nar vi teenker i Act as one. Vi
har sa mange dygtige kollegaer i koncernen, at
muligheden for, at nogle har staet i den samme
situation som én selv er stor, derfor giver det
bare god mening at raekke ud efter assistance,
siger Ivan Schmidt. e



Granuleret halm giver en mere
baredygtio orisetransport

I drevis har man brugt savsmuld i bunden af grisetransporterne, men fra januar
2021 er det skiftet ud med granuleret halm. Udover at vaere mere priseffektivt,
sd er det ogsd en langt mere beeredygtig lasning.

Tekst: Martin Christensen
Foto: Kristoffer Hauervig Frederiksen

It teeller i kampen for at na Danish

Crowns ambitigse baeredygtigheds-

mal. Derfor har man i Danish Crown

ogsa kigget pa koncernens mange
transporter, som hver dag binder ejerne og slag-
terierne sammen.

[ grisetransporterne er der i mange ar blevet
brugt savsmuld til at leegge i bunden af vognene,
men nu har man fundet en mere baeredygtig las-
ning, som ogsa giver en arlig millionbesparelse.

- Fra januar 2021 har vi i samarbejde med Dansk
Grisetransport faet udfaset brugen af savsmuld i
bunden af grisetransporterne, sa vi fra nu af kun
bruger granuleret halm. Det har vi gjort, fordi

vi kan spare 2,5 millioner kroner om aret, men
ikke mindst fordi den granulerede halm er langt
mere baredygtig, siger Kian Aaboe Vigsg, der er
senior strategic procurement specialist i Group
Procurement i Danish Crown.

Halmen gari ring

Modsat den nye Igsning med granuleret halm, sa
var brugen af savsmuld ikke seerlig baredygtig,
da man var afhangig af trefeldning, mens det
0gsa var en dyr proces at komme af med det
brugte savsmuld.

Med den granulerede halm gér processen der-
imod i ring pa den made, at det er halm i form
af hvedestilke fra danske landmaend, der bliver
til den granulerede halmstrgelse. Nar det har
varet brugt i en grisetransport, bliver det solgt
til lokale biogasanlag, hvorefter det afgassede
materiale bliver spredt som ggdning.

- Vi er glade for at vare blevet uathangige af
trae, og at vi har faet en lgsning, som indeholder

/I\

Udover god beeredyg-
tiched giver skiftet til
granuleret halm ogsa
bedre arbejdsmilje for
SPF's chaufferer.
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Selvom
halmen
faktisk er
dyrereiind-
kob, sd kan
vi alligevel
opnd den
fine million-
besparelse i
det samlede
regnskab.
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en cirkulaer og beeredygtig proces. Selvom hal-
men faktisk er dyrere i indkeb, sa kan vi alligevel
opna den fine millionbesparelse i det samlede
regnskab, fordi vi kan fa en hgjere pris for den
brugte halm, siger Kian Aaboe Vigsea.

Staerkt samarbejde pa tvars

Udover baredygtighed og gkonomi har man
0gsa teenkt arbejdsmilje ind i omstillingen.
Derfor har EHS & Sustainability afdelingen i
Danish Crown ogsa veret inde over arbejdet, og
det betyder, at seekkene med den granulerede
halm kommer i saekke af 12 kg, hvor spandene
med savsmuld ferhen kunne veje langt over 20
kg. Pa den mdade har man i samme omgang ogsa
faet forbedret arbejdsmiljget for chauffgrerne
hos Dansk Grisetransport.

I det hele taget baerer tiltaget praeg af, at man
har arbejdet sammen pa tvers af Danish
Crown-koncernen og udnyttet hinandens spids-
kompetencer i jagten pa det bedste resultat.

- Der er virkelig blevet investeret noget tid og
ressourcer i projektet fra henholdsvis Dansk
Crisetransport og Danish Crown Pork, og der
har varet en stor samarbejdsvillished pa tvaers
af afdelingerne. Projektet er et godt eksempel
pa, hvordan vi kan bruge hinandens spidskom-
petencer til gode for Danish Crown, siger Kian
Aaboe Vigsa. @
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Tekst: Aske Gott Sorensen / Foto: Thomas Alcayaga

Hjertekalven far
debut pa Nemlig.com

Mindre plast, stor spisekvalitet og bedre dyrevelfceerd. Det er nggleordene,
ndr Hjertekalven kommer til salg via Nemlig.com. Det nye koncept bygger pa

Dansk Kalv, som far to hjerter i Statens Dyrevelfcerdsmeerke.

om noget nyt kan man nu kebe kod

fra Hjertekalve pa Nemlig.com. Navnet

kommer af de to hjerter, som kalvene

far i Statens Dyrevelfeerdsmeerke, og alt
kedet stammer fra udvalgte danske landmaend.

Ud over at vare merket med to hjerter for bedre
dyrevelfeerd, er kedet ogsa pakket i en emballa-
ge, der reducerer plastikforbruget med 60 pct.,
fortaeller Henning Sgnnichsen, der er salgsdirek-
ter i Danish Crown Beef:

- Hjertekalv bygger pa Dansk Kalv og har derfor
en rigtig god forteelling om bedre dyrevelfaerd.
Derudover har vi gjort en stor indsats for at
sikre, at vi ogsd handterer og pakker det pa den
bedst mulige made. Det betyder blandt andet,
at produkterne kommer i en sakaldt skinpack,
som har en markant plastikbesparelse, og som
nemt kan skilles ad i plastik og pap, sa det kan
sorteres korrekt efter brug.

Statens Dyrevelfeerdsmeerke er en ordning,
der stiller hgjere krav til dyrevelferden end
den danske lovgivning. Det betyder bl.a., at
kalvene opdrzettes med mere plads, og at der er

krav om kortere transporttid fra gard til slagteri.

Mgrt hver gang

Ud over arbejdet med mere dyrevelfaerd og
mindre plastikforbrug i Hjertekalve-konceptet,
sa er der naturligvis ogsd fokus pa spise-
kvalitet og inspiration til madlavningen, og
med kalvekad er mgrheden sa godt som
garanteret hver gang.

- Kalvekad er kendetegnet ved at vaere magert
med en lav fedtprocent, men samtidig veere
enormt mart efter tilberedning. Kedet har en
finere struktur, som ggr, at man neesten hver
gang vil fa en rigtig god spiseoplevelse, siger
Henning Sennichsen. @
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Det betyder
blandt
andet, at
produkterne
kommeri
en sakaldt
skinpack,
som har en
markant
plastik-
besparelse.
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Fakta om hjertekalven:

Sortiment af 100 % dansk
kalvekad

Kalvekadet har to hjerter i
statens hjertemarkeordning
for bedre dyrevelfaerd

Pakket i en emballage med
60 % mindre plastik

- Emballagen er sorteringsvenlig
- plast og pap kan skilles ad
og pap kan smides til genbrug

- Emballagen giver en leengere
holdbarhed pa kalvekadet.



Danish Crown har
lanceret QUAI
italienske kolediske

Danish Crown Pork i Italien har netop lanceret tre pure

pork-udskeeringer i en italiensk supermarkedskcede,
og det er med Danish Crown-brandet pa pakkerne,
sd italienerne skal til at lcere Danish Crown at kende,

ndr de handler ind.

o i
TEITH

e
DALLA WA

Tekst: Daniel Winther Pedersen
Foto: Danish Crown

a det danske marked er Danish

Crown-brandet allerede pa frem-

march ude i kelediskene i detailhand-

len, og der legges et solidt markeds-
foringstryk for at give danskerne et forhold til
Danish Crown som forbruger-brand.

Nu er turen kommet til italienerne, der skal lere
Danish Crown at kende som et forbruger-brand.
I hvert fald i en mindre skala.

Det er nemlig lykkedes Danish Crown Pork at lave
en aftale med den italienske supermarkedskaede
Deco, som skal salge tre pure pork-udskaringer,
grise opdrattet uden antibiotika (OUA), under
Danish Crowns eget brand i keledisken.

- Vi har lavet de her OUA/Pure pork-produkter i en
rum tid, men det har kun veeret til industrikunder,
som sa har solgt det videre under eget brand. Det
har vaeret pglseprodukter, terrede skinker osv. Nu
er vi lykkedes med at lave en aftale, som betyder,

il

Vi har
testet vores
produkt-
koncept
09 vores
skinpack
hos de
italienske
forbrugdere
i Syditalien,
o9 vi fik
positiv
feedback
tilbage.
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at pure pork-produkter skal seelges i italienske
supermarkeder under Danish Crown-brandet.

Det er helt nyt, og det bliver utrolig spaendende at
folge, siger Peter Snedker, der er senior director for
eksport til Italien i Danish Crown Pork.

400 butikker og 1 ton

Det er supermarkedskaden Deco, som Danish
Crown Pork har indgaet en aftale med. Det bliver
i forste omgang tre forskellige pure pork-pro-
dukter mgrbrad, nakker og kamme, der kommer
i koledisken.

Deco har cirka 400 butikker, som ligger i det
sydlige Italien, og de har modtaget i alt cirka 1
ton produkter, som de fordeler ud i butikkerne.
Peter Snedker fortaller, at italienerne de seneste
ar er blevet meget mere interesserede i kedpro-
dukter, som kommer fra dyr, der er opdraettet
uden antibiotika.

- Det er en tendens, vi ser i Italien. Den har primaert
veret fort an af kyllinge- og eeggeindustrien, som
har sat fokus pa sine produkter, hvor der ikke har
veeret anvendt antibiotika til dyrene. Det er Kklart, at
det bliver en udfordring fra start at fa italienerne
til at fa kendskab til Danish Crown, men vi tror, at
vi kan ride med pa bglgen og langsomt fa brandet
styrket. Vi leverede farste sending i slutningen

af februar, sa vi er spaendte pa at gere status over
starten midt i marts, siger Peter Snedker.

Tager tid at fa Danish Crown-navnet kendt
Det er selvfglgelig klart, at det kommer til at
kraeve markedsfering for at fa italienerne til at
kende Danish Crown-navnet, nar de star ved
koledisken.

De farste forbrugerundersggelser og tilbage-
meldinger giver dog optimisme hos Danish
Crown Pork.

- Vi har testet vores produktkoncept og vores
skinpack hos de italienske forbrugere i Syd-
italien, og vi fik positiv feedback tilbage. Cirka
70 pct. af de adspurgte havde interesse i at kebe
vores OUA-produkter. Vi kan godt maerke den
ggede interesse i beeredygtighed og i produkter
uden antibiotika, sa det giver os en mulighed for
at fa en steerk position pa netop OUA. Vi er ogsa
allerede i gang med at forsgge at fa produkterne
ud i supermarkeder i det nordlige Italien. Danish
Crown-brandet er ukendt i den italienske detail-
handel med detailpakket kad, sa det er Klart, at
der venter os en stor opgave, siger Viktor Bekesi,
der er sales manager pa Danish Crown Porks
salgskontor i Italien. @

Gris
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Nu kan du kebe Danish
Crown-tgj i Ejer-appen

Webshop gor det nu muligt for Danish Crowns andelsejere at bestille
toj og andet merchandise med Danish Crowns navn og logo pd.

Tekst: Daniel Winther Pedersen
Foto: Jakob Lerche

et har laenge varet et gnske fra flere
andelsejere at fa mulighed for at kgbe
Danish Crown-tgj til f.eks. at arbejde i.

Det er nu blevet muligt, og det er endda gjort
uhyre nemt.

Danish Crown har nemlig faet lavet en webshop,
hvor der blandt andet er t-shirts, overtaj, kugle-
penne osv. Alt sammen med Danish Crown-navn
og -logo pa.

- Vi arbejder hele tiden pa at styrke Danish
Crowns brand, og vi har lgbende faet henvendel-
ser fra ejere, som gerne vil have tgj, kuglepenne
osv. med firmaets navn og logo pa. Nu er det gjort
nemt og enkelt at kgbe via en webshop, sa ejerne
ogsa kan vise Danish Crown frem pa deres t-shirts
eller pa deres jakke, siger Astrid Gade Nielsen, der
er kommunikationsdirekter i Danish Crown.

Medarbejdere og andelsejere er
ambassadgrer

P3a webshoppen, som har faet sin egen tile i
Ejer-appen, kan alle kgbe Danish Crown-tgj og
udstyr.

Webshoppen er ikke lavet for at tjene penge,
men for at lave et centralt sted for ejere og med-
arbejdere til at kebe Danish Crown-merchandise
i stedet for selv at fa det lavet.

- Alle medarbejdere og andelsejere er ambassa-
darer for Danish Crown, og det skal veere muligt
for dem, som gnsker det, at bestille t-shirts,
kasketter osv. Andelsejerne har af og til abent
hus-arrangementer eller foreninger pa besgg,
hvor nogle har haft enske om at kunne vise
Danish Crowns navn, farver og logo frem.
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Det kan de bedre ggre nu, fordi de ikke selv skal
sta for at fa tingene produceret, og samtidig
sikrer vi, at det er i trad med virksomhedens
udtryk, siger Astrid Gade Nielsen.

Samarbejde om arrangementer

Primus motoren bag webshoppen er Charlotte
Fussing. Hun fortzeller, at der lsbende bliver kig-
get pa udvidelser til sortimentet pa webshoppen.

Derudover opfordrer hun andelsejerne til at
kontakte hende, hvis de har sarlige ansker til
sortimentet eller har et arrangement, hvor de har
en ide til et eller andet Danish Crown-udstyr.

- Vi vil meget gerne hjelpe landmandene, hvis
de f.eks. skal have sarlige arrangementer, abent
hus eller lignende. Der kan vare sarlige ansker,
ideer eller brug for hjzelp til at give gaester en
god Danish Crown-oplevelse, og der vil vi meget
gerne hjelpe. S hermed en opfordring til at
bruge os. Det kan ogsa ende med at vare ideer,
som kan komme andre landmeaend til gode, siger
Charlotte Fussing. @
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Stor interesse for
byoge-webinar

Danish Crown Ejerservice afholdte tirsdag d. 23. februar
bygge-webinar, hvor andelsejere kunne fd de bedste rad
fra Ejerservice og Danish Farm Design, og interessen
for nybyggeri var umiddelbart stor.

mkring 80 andelsejere var til stede
digitalt, da Danish Crown Ejerser-
vice aftholdte bygge-webinar med
fokus pa forskellige muligheder
for nybyggeri. | samarbejde med Danish Farm
Design blev der gennemgaet tanker og krav
til fremtiden, de bedste erfaringer fra Danish
Crown Complete, konkrete staldsystemer og
hjeelp i forbindelse med nybyggeri fra
Ejerservice.

Nicolaj Nergaard, der er direktgr i Danish Crown
Ejerservice, gleder sig over, at andelsejerne viste
interesse for tiltaget.

- Det bekrafter os i, at der er andelsejere, der gar
i byggetanker, og der vil vi rigtig gerne vise, hvad
vi kan bringe til bordet bade i forbindelse med
byggeprocessen, og nar stalden star feerdig. Vi fik
mange spergsmal til staldsystemer og fodring,
og vi bidrager selvfolgelig med al den viden, vi
ligger inde med, siger han.

Webinaret blev afholdt pa Microsoft Teams, og
det er derfor blevet optaget, sa hvis du gar med
byggetanker eller gerne vil blive klogere pa byg-
geri, sd er der mulighed for at se en optagelse af
det. Kontakt din ejerkonsulent for at fa et link
samt kodeord. e

/I\

Der var flere stald-
systemer til debat
pa webinaret, hvor
Danish Farm Design
gav sit bud pa
fremtidens stald.
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Skarpet fokus pa
indberetninger

Nogle andelsejere vil opleve strammere
administration for, hvornar indberetningen
skal vaere pa plads. I dag gives der et tilleeg

pa 10 gre pr kg. eller ca. 9 kr. pr gris for at sikre
korrekt og rettidig indberetning. En korrekt
indberetning skal laves senest otte dage efter,
at grisene er indsat i slagtegrisestalden, og
undtagelsesvis kan der rettes i den op til

30 dage efter indsttelse, hvis der opdages fejl.

- Langt de fleste af vores andelsejere bruger
indberetningerne korrekt og skaber en masse
veerdifulde data, men vi har desvarre en mindre
gruppe, som ikke ger. Derfor skarper vi admi-
nistrationen, hvis man bruger systemet pa en
made, som ikke var hensigten. Sa jeg vil gerne
opfordre til, at andelsejerne far indberettet ret-
tidigt og korrekt, og at man maske lige gar sine
produktionstal i Ejer-appen igennem og sikrer,
at de er opdaterede, siger Nicolaj Nergaard.

Det oamle slagteri
i Tonder er solot

Naermest pracist pa syvarsdagen for den sidste
kreaturslagtning pa slagteriet i Tender har
Danish Crown solgt bade grund og bygninger til
lokale kreefter.

- Vi ville gerne have solgt bygningerne for leenge
siden, men en kombination af beliggenheden og
indretningen af bygningerne har kraevet, at der
skulle dukke en keber op, som enten havde en
idé til, hvordan bygningerne kan fa nyt liv eller

ville bygge noget nyt pa grunden. For et par ma-
neder siden kom jeg i kontakt med en, der havde
mod pa det farste, og sa blev vi faktisk hurtigt
enige om vilkarene for en handel, siger Finn
Klostermann, der er CEO i Danish Crown Beef.

Kgberen af de nasten 26.000 kvadratmeter
orund og de godt 5000 kvadratmeter bygninger
er det lokale selskab Boysen I/S, som overtog
slagteriet d. 1. marts.



Mangel pa skologisk
oksekad

Selvom tilleeggene pa det gkologiske oksekad

i gjeblikket ligger 1,25 kr. hgjere pr. kg. end
samme periode sidste og forrige ar, er det taet pa
historisk svert at skaffe de maengder gkologisk
oksekgd, som kunderne eftersporger.

- Vi ser en rigtig hgj efterspergsel pa gkologi

i gjeblikket. Det gar sig geldende pa bade
grise- og oksekgdet, men sarligt pa oksekadet
er vi meget udfordrede af det lave antal dyr

til slagtning, siger Martin Rosenstand Bak
Thomsen, der er eksportdirekter hos Friland.

- Det er faktisk hele vejen rundt, at vi godt kan
salge mere, end vi far ind. Bade det hakkede kad
og de &dle udskaringer selges uden problemer,
sa leenge det er gkologisk, siger han.

Selvom en hgj efterspergsel er bedre end det
modsatte, sa risikerer Friland at komme i en
situation, hvor man ikke kan levere de maengder,
som de trofaste kunder eftersperger og forventer.

Kendt brancheprofil bliver
fabrikschef pa slagteriet i Herning

Carsten Ole Hansen ansattes som fabrikschef
pa slagteriet i Herning pr. 1. april 2021. Han
aflgser Kaj Meldgaard, der har valgt at ga pa
pension pr. 1. maj.

Han kommer til Danish Crown fra en stilling
som fabriksdirektgr i den aarhusianske paleegs-
virksomhed Defco A/S, og han har tidligere
bekladt flere tunge ledelsesstillinger indenfor

fodevarebranchen - bl.a. som produktionsdirektgr
hos Tican Fresh Meat, Scandi Standard og
HK Scan Sverige.

- Jeg gleeder mig til at komme "hjem” til Danish
Crown, hvor jeg tidligere har arbejdet i mere end
20 ar. Danish Crown er inde i en meget spaendende
udvikling, og jeg ser frem til at bidrage med mine
erfaringer og input, siger Carsten Ole Hansen.

En god meelkepris
holder mange af
oko-kreaturerne i
stalden, men Friland
opfordrer leveran-
dorerne til at kigge
efter, om nogle skulle
veere slagteklare.

Noter
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Kristian Jensen er faglig radgiver i Danish Crown Ejerservice.

Her giver han et bud pd, hvordan du kan optimere pd dine foderomkostninger.

Prisen for at fodre en oris

e fleste kan svare p4d, hvad foder-

bruget i FE/kg. tilvaekst er i jeres

seneste E-Kkontrol. Det er faerre, der

kan foderomkostning i kr. pr. kg.
tilvaekst, men det er det, der afger, hvad der er at
betale regninger med.

Vi har en tendens til at male effektivitet og
succes i FE/kg og daglig tilvaekst, men hvis
foderomkostninger er tilsvarende hgje, sa kan de
gode resultater forsvinde i omkostninger. Derfor
er tallet sa vigtigt at kende.

Den gris, der danner grundlag for den beregnede
notering, har i gjeblikket en foderomkostning pa
4,65 kr./kg. tilvaekst, som en kombination af en
foderpris pa 1,71 kr./FEsv og en gennemsnitlig
fodereffektivitet pa 2,72 FEsv/kg tilvaekst.

Et sted at starte, nar der skal vurderes pa, om
det vil vaere en god idé at a&ndre i indholdet i en
foderblanding, kunne vaere med en vurdering
pa, hvor godt grisene udnytter foderet i dag. Vil
der f.eks. kunne forventes en markbar forbed-
ring i foderforbruget ved at gge indholdet af
aminosyre, eller modsat kan en besparelse pa
foderet ved et lavere proteinindhold opveje de
forventede lavere produktionsresultater?

Réavaremarkedet stiger generelt i pris, og for de
af jer, der ikke har lange kontrakter, skal man
overveje, om man skal ga et hak ned i protein,
da iseer sojaskra er dyrere end tidligere.

Skal du kebe sojaskra, som er steget i pris, kan
det maske betale sig at g pa kompromis med
produktionsresultaterne af hensyn til foderom-
kostningerne. Hold derfor altid gje med dine
foderomkostninger pr. kg. tilvaekst.

Et eksempel kunne vare, at vi har en kontrakt
pa protein, der lgber ud, og nu skal vi betale
100 kr. mere pr. tende sojaskra. Det betyder
konkret, at hvis vi bruger 16 % sojaskra i
blandingen, sa stiger foderomkostningen

alt andet lige med 16 kr. pr. 100 kg. foder.

Denne stigning kan vi ikke annullere, men det
kan vere her, man konkret skal ind og se p3,
om blandingen kan justeres, sa vi eventuelt
kan komme ned pa 15 % sojaskra og dermed
modvirke lidt af den prisstigning, der er.

Samtidig kan prisstigningen ogsa minimeres
med et endnu skarpere fokus pa foderforbrug.
Ligger man eksempelvis pa 2,7 FE/kg,, vil en
reduktion til 2,6 eller 2,5 ogsa vaere med til at
fa prisen i foderomkostning i kr. pr. kg. tilveekst
nedad. Danish Crowns radgivere vil altid vare
behjalpelige med en dialog omkring din
nuvaerende foderstrategi og komme med input
til optimering, sa de stigende foderpriser ikke
rammer i samme grad.

Overvejelserne vil vaere forskellige mellem
besatningerne, og her er vi klar til at ga ind
og hjalpe og sette fokus pa bedst mulig
bundlinje - ved at fokusere pa omkostning-
erne til at lave et kg. tilvaekst. ®
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